EJECUTIVO DE VENTAS NACIONALES

PROPOSITO GENERAL

Cumplir con las metas de venta de productos y servicios a nivel nacional
determinadas por el Departamento de ventas, a través de la fidelizacion de
clientes, generacion de nuevas oportunidades de negocios, apertura de
mercados, promocién de productos y servicios, proceso de pre-venta, venta
y post venta, de acuerdo a los estandares de atencion de cliente
determinados por la Gerencia Comercial y Marketing.

REQUISITOS MINIMOS EXIGIDOS

Formacion Académica Técnica nivel profesional o Universitaria
completa.
Especialidad Administracion de Empresas, Ingenieria

Comercial, Marketing 6 profesion afin.

Experiencia Laboral 5 afio en cargos similares, deseable en el area

de metalmecanica, armamento y/o quimica.

CONOCIMIENTOS, HABILIDADES Y DESTREZAS.
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Conocimiento en modelos de ventas y marketing comercial
Conocimientos programas computacionales, para la creacion de base de
datos, estadisticas y analisis de resultados.

Manejo de terminologia financiera, célculo de margenes, contribucion,
etc.

Conocimientos de venta industrial en el area quimica, metalmecanica y
armamento.

Conocimiento de Norma ISO 9000:2001 (6 2008).

Deseable conocimiento y manejo de la Ley 17.798 sobre control de
armas y explosivos

Deseable conocimientos de ERP (Oracle Business suite modulo)
Ingles oral y escrito.

Orientacion a los resultados

Nivel alto de manejo de conflictos.

Alto nivel de poder de negociacion.

Trabajo en equipo.

Liderazgo participativo.

Empatia.

Comunicacion efectiva.

DESCRIPCIONES DE CARGO FAMAE




